Centro de Transferencia Tecnológica a Universitarios.

CTTU – “San José” 
Plan de  Negocios de: 
Nombre del Empresario(a): ................................. 

Asociación de Empresarios: .................................

Fecha de Elaboración: .......................................

RESUMEN EJECUTIVO

I. MERCADO

	Preguntas
	Respuestas

	1. ¿Cuáles son los valores formales del producto? 
	

	2. ¿Cuáles son los valores agregados que incluirán sus productos?
	

	3. ¿A qué sector del mercado está dirigido el producto?
	

	4. ¿Quiénes conforman la competencia del negocio?
	

	5. ¿Cuál es la ventaja del negocio sobre otras empresas?
	

	6. ¿Tienen interés los proveedores en trabajar con la empresa?
	

	7. ¿Cuál es la cantidad demandada de producto que la empresa requiere? 
	

	8. ¿Estimado ventas: primer año?
	

	9. ¿Cuáles son las tendencias del mercado donde se dirige?
	

	10. ¿Estrategia de Mercadeo? 

· Diferenciación de producto

· Liderazgo por costos (obtener el costo más competitivo). Uso de las cadenas productivas.
· Enfoque (explotar nicho de mercado)


	

	11. Factores críticos de éxito  


	


II. PRODUCCIÓN

	12. ¿Estado de desarrollo del producto a ofertar?
	

	13. Describa el proceso de producción.
	

	14. ¿Están identificados los “cuellos de botella” del proceso?
	

	15. ¿Se requiere adquirir nueva tecnología? ¿Qué tipo de tecnología?
	

	16. ¿Cuáles son los requisitos del tipo de personal que se va a emplear?
	

	17. ¿Que equipos o suministros se requiere?
	


III. DIRECCIÓN

	17. ¿En qué consiste, el negocio que le interesa empezar o que se está desarrollando ya?
	

	18. ¿Cuál es la visión de la empresa? 
	

	19. ¿Cuál es la misión de la empresa?
	

	20. ¿Qué habilidades,  experiencia y logros trae al negocio?


	


	21. Descripción los asesores y principales características.

	

	22. ¿Dónde se ubica el negocio?
	


IV. FINANZAS

	23. ¿Cuál son los recursos de inicio con los que cuenta  la empresa?
	

	24. ¿Cuál es el costo de producción del cultivo elegido?
	 (Ver Presupuesto Adjunto). 

	25. Activos fijos
	

	26. ¿Qué financiamiento necesitará?
	

	27. ¿Con qué actores del sistema financiero se debe trabajar?
	

	28. ¿Cuál es el punto de equilibrio?


	

	29. ¿Cuál es la Relación Beneficio /Costo?
	


ANEXOS

1. Cronograma de Actividades.

2. Flujo de Caja de la idea de negocios.
3. Resumen Financiero.

	RESUMEN FINANCIERO

	Empresario
	 
	 
	 

	Idea de negocio:
	 
	 
	 

	 
	 
	USA$
	USA$

	 
	 
	Sub Total
	Total

	1) Costo de Producción:
	 
	 
	 

	 
	Maquinaria
	 
	 

	 
	Mano de obra
	 
	 

	 
	Insumos y materiales 
	 
	 

	 
	Otros
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	2) Ingresos
	 
	 
	 

	 
	Producción Vendida
	 
	 

	 
	Precio Unitario
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	3) Utilidad Estimada
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	4) Financiamiento
	 
	 
	 

	 
	Aporte Propio
	 
	 

	 
	Crédito de 
	 
	 

	 
	Crédito de 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	5) VAN
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	6) TIR
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